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Exposantenoordeel 
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2008:  

7,2

2006:  

7,2

2004:  

7,1

2002:  

6,6

HOOG RAPPORTCIJFER

BEURS VOLDEED AAN VERWACHTING

“Er loopt hier gewoon geld door de gang. Ik vind dat een com-
pliment aan de beursorganisatie. Die slaagt er toch maar weer 
in een evenement neer te zetten waar iedereen geweest wil 
zijn. De volgende keer zijn we er dan ook gewoon weer bij.”
» ROLAND SLEEGERS, MCB NEDERLAND

interessante bezoekers goede faciliteiten lekker druk veel 
geïnteresseerde bezoekers thanks for the free meals de service 
was prima! mooie professionele aanpak van exposanten en 
beursorganisatie goed met veel bezoekers goede service veel 
gerichte bezoekers

OPMERKINGEN OP ENQUÊTEFORMULIEREN

Boven  
verwachting 

 13%

Conform  
verwachting  70%

Beneden 
verwachting 

 17%
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De ESEF is de grootste vakbeurs in de 

Benelux op het gebied van toeleveren, 

uitbesteden en engineering. In 2008 ontvingen 

529 exposanten 32.586 bezoekers.

Gelijktijdig met de ESEF vindt ook de Techni-Show plaats, vakbeurs over 

industriële productietechnieken, verwerking en bewerking van metalen, 

toebehoren en hulpmiddelen. Bezoekers aan de ene beurs hebben 

gratis toegang tot de andere. Een logische combinatie, die zowel door 

bezoekers als exposanten wordt gewaardeerd. Er wordt immers steeds 

bewuster gekozen tussen zelf maken of uitbesteden.

“Ik ben hier vooral om nieuwe leveranciers te zoeken, dus 
ik loop hier systematisch de ESEF af, want ik wil er niet 
één missen. En straks neem ik nog even een kijkje op de 
Techni-Show.”  
» Nicole van Deventer, Bosal Benelux
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Profiel beurs

LEGENDA

KUNSTSTOF EN RUBBER TECHNOLOGIE 

GRONDSTOFFEN EN INNOVATIEVE MATERIALEN 
 
METAALBEWERKING & PRODUCTEN 
 
OPPERVLAKTEBEHANDELING 
 
ERP 
 
SYSTEMEN, ENGINEERING & ELECTRONIC CONTRACT MANUFACTURING 
 
INDUSTRIEEL DESIGN 
	
GRONDSTOFFEN & MATERIALEN METAAL
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“Ik kom hier omdat het me teveel tijd kost om 
al mijn toeleveranciers apart te bezoeken.” 
» MaTHIJS van Rens, Océ

“Als we thuis komen kunnen we weer lekker 
vooruit.” 
» Chris Wulffers, Demaco (links)

“Onze dag is geslaagd als we met een stuk 
of vijf nieuwe ideeën thuiskomen en dat gaat 
lukken.” 
» Jacques Brouwer, MCI (rechts)

Branches van waaruit de bezoekers 
afkomstig zijn:

• 	Metaalproductenindustrie	 26%
• 	Machine- en apparatenindustrie	 14%
• 	Overige	 60%
	 - Technisch ontwerp-, ingenieurs- en adviesbureau
	 - Rubber- en kunststofindustrie
	 - Elektrotechnische industrie
	 - Transportmiddelenindustrie
	 - Basismetaalindustrie
	 - Voedingsmiddelen- en drankenindustrie

Achtergrond bezoekers

• Directie/management	 23%
• Engineering/constructeur	 16%
• Inkoop	 12%
• Operations-/productiemanager	   6%

• Eindbeslisser	 25%
• (Mede)beslisser	 32%
• Adviseur	 22%

• 	Afkomstig van 5.625 verschillende bedrijven

• 1/4 kreeg nieuwe investeringsplannen 
	 tijdens de beurs

BEZOEKERSPROFIEL
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Bezoekers en
exposanten
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2008

“We hebben straks heel wat vervolgafspraken om 
concreter in te gaan op de vragen van onze 
bezoekers.” 
» Evelien van de Velde, ArcelorMittal

“Ons belangrijkste doel hebben we bereikt. En dat 
is naamsbekendheid.”
» Patrick Geerts, MTA 

“We hebben zo’n 12.000 klanten en prospects. 
Maar we hebben op de beurs ook een heleboel 
nieuwe contacten opgedaan.”
» Fons van Hove, Moss Plastics

EXPOSITIEPROGRAMMA

• 	Metaalbewerking- en producten
• 	Engineering
• 	Systemen & modules
• 	Electronic contract manufacturing
• 	Grondstoffen en materialen metaal
• 	Design
• 	Oppervlaktebehandeling
• 	Machines en toebehoren oppervlaktebehandeling
• 	Kunststof- en rubberverwerking
• 	Grondstoffen en materialen kunststof
• 	Machines en toebehoren kunststof
• 	Gereedschappen, stempels en matrijzen
• 	Software
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191.000 contactmomenten
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MAAK VAN UW DEELNAME EEN CAMPAGNE 

EN VERHOOG ZO UW RENDEMENT.

» FLYEREN

» VLOERSTICKER

Pakket Platina
•	 Recht op A locatie
•	 5 x VIP Parkeerplaats
•	 Banner in e-mail bezoekers nieuwsbrief
•	 Voorwoord in Pocketguide/Catalogus
•	 Groot logo in onze advertentie campagne
•	 Groot logo op poster
•	 Leaderboard op homepage 70.000 pageviews
•	 Logo op badge mailer
•	 Tapijt bij entree beurs
•	 Commercial op videowall
•	 Webvertorial in bedankmail bezoekers na beurs
•	 Banner in no-show mailing

Er is één pakket PLATINA beschikbaar.

 Kosten: € 11.495,00

Pakket Zilver
•	 Logo in nieuwsbrief bezoekers
•	 Roulerend logo op de beurswebsite
•	 Halve pagina catalogus
•	 5 vloerstickers (niet bij de entree)
•	 Schermcommercials exposcreens 16 seconden
•	 Logo in bedankmail bezoekers
•	 Logo in no-show mailing na beurs

Er zijn vijf pakketten ZILVER beschikbaar.

 Kosten € 4.995,00
 

305.000 contactmomenten
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MAAK VAN UW DEELNAME EEN CAMPAGNE 

EN VERHOOG ZO UW RENDEMENT.

MET ONZE PROMOTIE-ITEMS GAAT DAT LUKKEN. 

EEN GREEP UIT DE MOGELIJKHEDEN: 

Neem contact op met Guus van Ham (030 295 20 36) voor 
alle mogelijkheden of kijk in de promotiemodule op www.esef.nl

» EXPOSCREEN

OP=OP!

Pakket Goud
•	 3 x VIP Parkeerplaats
•	 Medium logo in onze advertentiecampagne
•	 Medium logo op posters
•	 Logo in e-mail bezoekerswerving
•	 Pagina advertentie in catalogus
•	 Commercial op videowall
•	 Promopoint naar keuze op ESEF of Techni-Show
•	 Flyeren bij twee entrees
•	 Banner in bedankmail bezoekers

Er zijn 3 pakketten GOUD beschikbaar. 
 
 Kosten: € 7.249,00

Promopakket 
•	 Uw logo op de oriëntatieplattegronden
•	 Uw logo roulerend op de beurswebsite

Er zijn 10 Promopakketten beschikbaar.  

 Kosten: € 995,00

Enkele voorbeelden van losse items: 
•	 Schermcommercials exposcreen (32.586 contactmomenten)
•	 Uitdelen van draagtassen (32.586 contactmomenten)
•	 Uitdelen van badgekoorden (32.586 contactmomenten)
•	 Flyeraars (32.586 contactmomenten)

283.000 contactmomenten
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MAAK HET UZELF MAKKELIJK MET EEN VAN 

ONZE STANDBOUWPAKKETTEN.  

DE VOORDELIGE EN COMFORTABELE KEUZE. 

» BUDGET

» COMPLEET

» BUDGET

Comfortpakket Budget 
 
Specificaties: 
•	 Witte systeemwanden
•	 ESEF-oranje frieslijst (Ral 2000)
•	 Naamsvermelding op frieslijst 
	 (in zwarte letters)
•	 Bergruimte van 1 bij 1 meter met 
	 garderobehaken en schappen
•	 Oranje tapijttegels
•	 3 kW elektra-aansluiting inclusief 
	 stroomverbruik
•	 1 spot op rail per 3 m²
•	 Eenmalige standschoonmaak

Beschikbaar vanaf 12 m² 
 
  € 57,50 per m²

Comfortpakket Compleet 
 
Specificaties: 
•	 Beige systeembouwwanden
•	 ESEF-oranje frieslijst (Ral 2000)
•	 Naamsvermelding op frieslijst 
	 (in zwarte letters)
•	 Bergruimte van 1 bij 1 meter met 
	 garderobehaken en schappen
•	� Beige blikvanger op bruin-oranje 

staander
•	 Uw logo op de blikvanger
•	 Oranje tapijttegels
•	 Tafel met vier stoelen
•	 Balie
•	 Balieposter met beurslogo (tegen 
	 meerprijs kan uw eigen logo hierop 
	 afgebeeld worden) 
•	 Prullenbak
•	 3 kW elektra-aansluiting inclusief 
	 stroomverbruik
•	 1 spot op rail per 3 m²
•	 Dagelijkse standschoonmaak

Beschikbaar vanaf 12 m² 
 
  € 95,- per m²
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Standbouw
pakketten

MAAK HET UZELF MAKKELIJK MET EEN VAN 

ONZE STANDBOUWPAKKETTEN.  

DE VOORDELIGE EN COMFORTABELE KEUZE. 

» PERSOONLIJK, VARIANT RELATION

» SALES	

Inclusief bank met 
kussens, tafelkubus

» RELATION

Inclusief een bar met 
vier krukken

» PERSOONLIJK

Inclusief drie 
presentatiekubussen	
	

Comfortpakket Persoonlijk 
 
Specificaties: 
•	 Verhoogde vloer
•	� Afsluitbare bergruimte (150 x 150 cm) 

met garderobehaken en 3 schappen
•	 Keukenblok met koelkast, 
	� koffiezetapparaat, wasbak en water-

aansluiting
•	� Houtbouwwanden deels in off-white 

en beige grijs, deels in kleur naar 
wens (keuze uit 6 kleuren)

•	� 2 tashaken en 1 folderbak op 
	 kolommen
•	 Belettering op decorwand: 1 x tekst 
	 (max. 20 tekens)
•	 Belettering op kolommen: 2 x tekst 
	 (max. 20 tekens)
•	 Antracietkleurige tapijttegels
•	 6 kW elektra-aansluiting inclusief 
	 een dubbele wandcontactdoos en 
	 stroomverbruik
•	 8 pendelspots
•	 Een prullenbak
•	 Dagelijkse standschoonmaak, 
	 10 vuilniszakken en vuilafvoer tijdens 
	 de beursperiode 
•	 Een tafel met 4 stoelen
•	 2 staande lampen
•	� 1 parkeerabonnement totaal, geldig 

tijdens opbouw, afbraak en 
	 beursdagen

Beschikbaar vanaf 20 m² 
 
  �€ 167,50 per m²

Varianten: 
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Bel of e-mail Guus van Ham en ontvang 
vandaag nog een offerte op maat: 030 295 20 36
guus.van.ham@vnuexhibitions.com 

Bedrijf X neemt vóór 1 augustus 2009 een hoekstand van 60 m² met een Comfortpakket Compleet. 
Zijn deelname ziet er dan zo uit: 

Bedrijf Y neemt vóór 1 augustus alleen een rijstand van 12 m². Zijn deelname ziet er dan zo uit:

60 m² standruimte hoekstand 
 
Volumekorting (m2’s boven 50 m2) 

Basispakket inclusief badgelezer 
 
Comfortpakket Compleet 
 
TOTAAL

60 x € 149,00 
 

10 x € 6,50 
 

60 x € 95,00

12 x € 132,50

€ 8.940,00  
 

- € 65,00 

€ 600,00

€ 5.700,00 
 

€ 15.175,00

€ 1.590,00  
 

€ 600,00  
     

€ 2.190,00

12 m² standruimte rijstand

Basispakket inclusief badgelezer

TOTAAL

» COMPLEET
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Standtarieven en 
voorbeeldberekeningen

Exposanten hebben gemiddeld € 56.500  
 
aan orders ontvangen van beursbezoekers.* 
 
* Bron: onderzoek door MarketResponse onder exposanten ESEF 2008, drie maanden na beurs.

• 	Rijstand	 € 132,50 per m² 
• 	Hoekstand 	 € 149,00 per m²
• 	Kopstand 	 € 156,50 per m²
• 	Eilandstand 	 € 162,50 per m²

• 	Volumekorting:
-	 50 m² t/m 170 m² 	 € 6,50 per m²
-	 Boven 170 m² 	 € 24,00 per m²

• 	Etagebouw 	 € 75,- per m²

• 	Mede-exposant 	 € 600,-

• 	Toeslag A1 locatie 	€ 12,- per m²

• 	Laatboektoeslag 	 € 12,- per m², ingeschreven ná 1 augustus 2009

• 	Basispakket 	 € 600,- incl. badgelezer
		  € 525,- excl. badgelezer

“Eigenlijk denk je: in die 80 jaar hebben we toch een heel solide 

naam opgebouwd, en met veel publiciteit ondersteund. En toch 

kom je er op een beurs pas achter dat nog lang niet iedereen je 

kent, en sterker nog: dat wij ook nog niet iedereen kennen.” 

» Maarten Drabbe, Drabbe B.V.
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Aandrijftechniek & Factory Automation	
» aandrijftechniek-online.nl 
 
Elektrotechniek	  
» elektrotechniek-online.nl 

ESEF	  
» esef.nl 

Hout	  
» hout.nl 

ICT & Logistiek	  
» ict-en-logistiek.nl 

Industrie & Energie	  
» industrie-en-energie.nl 

Industrie & ICT	  
» industrie-en-ict.nl 

Industrial Processing	  
» industrialprocessing.nl 

Logistica	  
» logistica-online.nl 

Macropak	  
» macropak.nl 

Techni-Show	 
» technishow.nl 

VNU Exhibitions is in  

Nederland marktleider  

in het organiseren van  

vakevenementen voor  

de industrie.  

Met deze evenementen worden 

150.000 professionals uit de 

industrie bereikt. Wilt u meer 

weten over onze portfolio? We 

beantwoorden graag uw vragen.

Telefoon: 	 
030 295 20 36

Email: 	  
info@industriebeurzen.nl  
 
 
 
 
Website: 	  
www.industriebeurzen.nl
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Guus van Ham, 
Sales- & Account Manager
T 	030 295 20 36
E	 guus.van.ham@vnuexhibitions.com

Lex Wolters, 
Sales- & Account Manager
T 	030 295 28 42
E	 lex.wolters@vnuexhibitions.com

Pieter Dirk Waltheer, 
Project Manager
T	 030 295 28 45
E	 pieterdirk.waltheer@vnuexhibitions.com

VNU Exhibitions Europe
Postbus 8800, 3503 RV Utrecht

Fax:  
030 295 28 10

E-mail:  
esef@vnuexhibitions.com

 
Website: 
esef.nl

Locatie: 	  
Jaarbeurs Utrecht,  
Hallen 1 t/m 3

Data: 	  
Dinsdag 9 t/m vrijdag  
12 maart 2010

Organisatie
en industriebeurzen 

» GUUS VAN HAM

» lex wolters

» �PIETER DIRK 

WALTHEER



Een greep uit de bezoekende bedrijven. 


